
‭2025年2月18日‬
‭AI CROSS株式会社‬

‭【無料オンラインセミナー】‬
‭2025年に取り組むべき「売上に繋がる」‬

‭顧客とのコミュニケーション設計のポイント‬
‭を2025年2月27日（木）10時より開催‬

‭AI CROSS株式会社（本社：東京都港区、代表取締役CEO：原田 典子、以下「AI‬
‭CROSS」）は、株式会社トライバルメディアハウス（本社：東京都中央区、代表取締‬
‭役社長：池田 紀行）、株式会社ラクスライトクラウド（本社：東京都渋谷区、代表取締‬
‭役：大塚 智史）、株式会社IDEATECH（本社：東京都港区、代表取締役社長：石川 友‬
‭夫）、株式会社WOWOWコミュニケーションズ（本社：神奈川県横浜市、代表取締役‬
‭：郡司 誠致）、株式会社リロクラブ（本社：東京都新宿区、代表取締役社長：岡本‬
‭盛）、株式会社blends（本社：東京都渋谷区、代表取締役：西田 圭佑）、データコム‬
‭株式会社（本社：宮城県仙台市、代表取締役：小野寺 修一）、株式会社ギブリー（本社‬
‭：東京都渋谷区、代表取締役社長：井手 高志）、メディアリンク株式会社（本社：東京‬
‭都港区、代表取締役：松本 淳志）とともに、2025年2月27日（木）10時より無料オンラ‬
‭インセミナーを開催します。‬

‭https://aicross.co.jp/zettai-reach/seminar/conference1/‬

‭この度AI CROSSでは、‬‭「売上に繋がる顧客とのコミュニケーション設計のポイン‬
‭ト」‬‭をテーマに、最新のトレンドや実践的なアプローチを学ぶ機会を提供します。‬

‭顧客体験（CX）は、近年ますます重要性を増しており、単なる満足度向上にとどま‬
‭らず、売上やビジネスの成長を直接的に支える要素として注目されています。‬

https://aicross.co.jp/zettai-reach/seminar/conference1/


‭このカンファレンスでは、効果的な顧客インサイトの活用方法や、顧客一人ひとり‬
‭に合わせたパーソナライズ戦略の成功事例、多チャネル時代における顧客体験の最‬
‭適化など、幅広いテーマを取り上げます。‬

‭データ分析や最新テクノロジーを駆使し、顧客のニーズや行動を的確に把握しなが‬
‭ら、売上を伸ばすためのコミュニケーション設計を実現する方法を学ぶことができ‬
‭ます。‬

‭【開催概要】‬

‭□日時：2025年2月27日（木）　10:00-15:30‬
‭□形式：オンライン配信　※登録いただいた方に後日視聴URLをお送りします。‬
‭□共催：AI CROSS株式会社、株式会社トライバルメディアハウス、株式会社ラクス‬
‭ライトクラウド、株式会社IDEATECH、株式会社WOWOWコミュニケーションズ、‬
‭株式会社リロクラブ、株式会社blends、データコム株式会社、株式会社ギブリー、‬
‭メディアリンク株式会社‬
‭□参加費：参加費無料・事前登録制‬
‭□申し込みURL：‬
‭https://aicross.co.jp/zettai-reach/seminar/conference1/?utm_source=prtimes&utm_m‬
‭edium=organic&utm_campaign=seminar&utm_content=20250‬‭227‬

‭【登壇者】‬

‭AI CROSS株式会社‬
‭Salesユニット‬
‭Salesディビジョン長‬
‭山岸　恵理子‬

‭株式会社トライバルメディアハウス‬
‭チーフプランナー‬
‭高橋　遼　氏‬

‭株式会社ラクスライトクラウド‬
‭メールマーケティング　コンサルタント‬
‭滝口　景太郎　氏‬

‭株式会社IDEATECH‬
‭取締役‬
‭競　仁志　氏‬

‭株式会社WOWOWコミュニケーションズ‬
‭WOWCOM College 課長‬
‭富樫　雄太　氏‬

https://aicross.co.jp/zettai-reach/seminar/conference1/?utm_source=prtimes&utm_medium=organic&utm_campaign=seminar&utm_content=20250227
https://aicross.co.jp/zettai-reach/seminar/conference1/?utm_source=prtimes&utm_medium=organic&utm_campaign=seminar&utm_content=20250227


‭株式会社リロクラブ‬
‭営業推進ユニット‬
‭ユニットマネージャー‬
‭市村　創一郎　氏‬

‭株式会社blends‬
‭代表取締役‬
‭西田　圭佑　氏‬

‭データコム株式会社‬
‭営業本部‬
‭カスタマーサクセス室 室長‬
‭能藤　直輝　氏‬

‭株式会社ギブリー‬
‭Marketing DX部門‬
‭プロフェッショナルサービス事業部‬
‭ディレクター兼 エヴァンジェリスト‬
‭守屋　翔太　氏‬

‭メディアリンク株式会社‬
‭コミュニケーションサービス統括部 営業本部‬
‭CSソリューション事業部 営業グループ　グループ長‬
‭阿久根　工　氏‬

‭代表取締役CEO 原田 典子‬
‭慶應義塾大学卒業後、SAPへ入社。コンサルタ‬
‭ントとして働いた後、ベンチャー企業へ転職‬
‭し、米国法人設立のために2000年に渡米。シア‬
‭トル、サンノゼ、NYで10年ほど米国のマーケ‬
‭ティング、提携・アライアンス業務などに幅広‬
‭く携わる。出産を機に帰国し、2015年3月、AI‬
‭CROSS創立、2019年10月には東証マザーズに‬
‭上場を果たす。2021年にはCVCを立ち上げ、ベ‬
‭ンチャー支援にも積極的に取り組む。‬

‭会社名：AI CROSS株式会社（証券コード：4476）‬



‭代表者：代表取締役CEO  原田 典子‬
‭所在地：東京都港区虎ノ門四丁目 3 番 1 号 城山トラストタワー 20F‬
‭設立：2015年3月‬
‭事業内容：Smart AI Engagement事業‬

‭【本リリースに関するお問い合わせ窓口】‬
‭AI CROSS株式会社　広報担当‬

‭E-mail:‬‭pr@aicross.co.jp‬
‭問い合わせフォーム‬

mailto:pr@aicross.co.jp
https://www2.aicross.co.jp/Inquiry/

